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※本誌の掲載内容は、令和7年9月現在の情報です。

特集

AIは最高のビジネスパートナー！

AI活用入門
ビジネスや暮らしの現場に、急速に広がるAI。
上手に活用することで、事業の効率や生産性は大幅に向上します。
そこで今号では、AIの専門家の監修のもと、AIの基本から実践までをご紹介します。
なんでも応えてくれるビジネスパートナー＝AIをフル活用して、
経営力をさらに強化していきましょう！

新宿商人物語「つなぐ」
珍味・佃煮・おつまみ 美乃家（目白銀座商店会）

08

商店街 News
 ［知っておきたい今秋のトピックス］

裏表紙

01
AI専門家に聞く！
AI活用の第一歩！
 「なんでも聞く」からはじめよう
吉井慎人さん（株式会社GLOCAL GUNSHI）

INTERVIEW

02 AI活用 5つのポイント
AIでトライしたい10のビジネスアクション
経営計画/ファイナンス/売上分析/業務フロー/シフト管理
文章生成/画像生成/事業アイデア/リサーチ/店舗レイアウト
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A
I
で
生
産
性
を
高
め

や
る
べ
き
こ
と
に
集
中

　
こ
れ
か
ら
の
ビ
ジ
ネ
ス
に
お
い
て

A
I
の
有
効
活
用
は
非
常
に
重
要
で

す
。

　
私
が
ま
ず
お
伝
え
し
た
い
の
は
、

「
A
I
は
み
な
さ
ん
の
右
腕
で
あ
る
」

と
い
う
こ
と
で
す
。
A
I
は
、
人
の
仕

事
を
す
べ
て
代
わ
り
に
行
っ
て
く
れ
る

も
の
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。
よ
り
良
い
仕

事
を
す
る
た
め
の
準
備
や
手
伝
い
を
し

ど
、
こ
れ
ま
で
人
間
が
多
大
な
時
間
や

費
用
を
か
け
て
行
っ
て
き
た
こ
と
を
代

替
し
ま
す
。
そ
の
精
度
は
年
々
高
く
な

っ
て
お
り
、
エ
ビ
デ
ン
ス
の
あ
る
情
報

が
ほ
と
ん
ど
一
瞬
で
上
が
っ
て
き
ま
す
。

私
た
ち
は
そ
の
提
案
に
対
し
て
、
改
善

や
採
用
な
ど
の
決
断
を
行
い
ま
す
。

A
I
が
あ
ら
ゆ
る
業
務
を
サ
ポ
ー
ト
し

て
く
れ
る
か
ら
こ
そ
、
私
た
ち
は
本
当

に
人
が
や
る
べ
き
仕
事
に
集
中
す
る
こ

と
が
で
き
る
よ
う
に
な
り
ま
す
。

そ
の
人
な
ら
で
は
の

情
緒
的
価
値
が
重
要
に

「
A
I
を
ど
う
使
え
ば
良
い
の
か
わ

か
ら
な
い
」
と
い
う
方
は
、
ま
ず
な
ん

で
も
い
い
の
で
A
I
と
〝
話
す
〞
こ
と

を
お
す
す
め
し
ま
す
。
明
快
な
質
問
で

な
く
て
も
構
い
ま
せ
ん
。
漠
然
と
思
っ

て
い
る
こ
と
や
現
状
に
つ
い
て
打
ち
込

ん
だ
り
、
会
話
モ
ー
ド
で
話
し
か
け
れ

ば
い
い
の
で
す
。
そ
う
す
る
と
、
A
I

が
整
理
し
、
言
語
化
し
て
く
れ
ま
す
。

対
人
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
と
同
じ
感

覚
で
す
の
で
、
す
ぐ
に
馴
染
む
こ
と
が

で
き
る
は
ず
で
す
。
そ
う
し
て
慣
れ
た

と
こ
ろ
で
、
画
像
や
動
画
生
成
な
ど
、

そ
れ
ぞ
れ
が
必
要
な
業
務
に
応
じ
て
使

用
ツ
ー
ル
を
広
げ
て
い
く
の
も
良
い
で

し
ょ
う
。

　
今
後
A
I
は
さ
ら
に
発
展
を
続
け

て
い
き
、
ど
ん
ど
ん
人
間
の
仕
事
を
代

替
し
て
い
く
で
し
ょ
う
。
し
か
し
、
人

と
人
の
リ
ア
ル
な
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ

ン
は
A
I
で
は
で
き
ま
せ
ん
。
人
柄
が

あ
ふ
れ
る
接
客
、
温
か
み
の
あ
る
サ
ー

ビ
ス
が
で
き
る
の
は
、
人
間
だ
け
。
そ

し
て
そ
の
情
緒
的
な
価
値
は
、
ま
す
ま

AI活用の第一歩！

新商品は
何がいいかな？

今の
流行りは……

「なんでも聞く」から
はじめようIntroduction

ChatGPTの利用例（スマートフォンのア
プリ版）。人と会話するようにかんたんに
コミュニケーションが取れ、精度の高い答
えが返ってくる

株式会社 GLOCAL GUNSHI 
代表取締役軍師

吉井慎人さん

BOND大学経営学修士MBA。
インキュベーションマネー
ジャーとしてフリーランサー
や起業家、スタートアップの
事業支援に取り組む。あらゆ
るAIツールを活用し、その知
見を事業者に提供している。

吉井さんの言うように、
AIは事業者の軍師で
あり参謀役になりうる
もの。「テクノロジーは
苦手」と構えずに、気
軽に頼れる存在として
活用していきたい

AI専門家に聞く！

そ
の
人
な
ら
で
は

の
商
い
に
磨
き
を

か
け
て
い
た
だ
き

た
い
と
願
っ
て
い

ま
す
。

す
高
ま
っ
て
い
く
で
し
ょ
う
。
A
 

I
を
上
手
に
活
用
す
る
こ
と
で
、

て
く
れ
る
存
在
で
す
。
主
役
は
あ

く
ま
で
、
判
断
を
し
、
行
動
す
る

事
業
者
の
み
な
さ
ん
で
す
。

　
そ
の
う
え
で
、
A
I
は
仕
事
の

生
産
性
を
飛
躍
的
に
高
め
て
く
れ

ま
す
。
た
と
え
ば
、
文
章
の
作
成

や
事
業
戦
略
の
立
案
、
商
品
や
サ

ー
ビ
ス
の
提
案
・
ア
ド
バ
イ
ス
な

CChahattGPGPTT

AI
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0203

のポイント

Answer

チャット系のツール
がおすすめです。

Iツールは、用途に応じ
てさまざまなものがあり

ます。しかし、初心者はテキス
トでやりとりするチャット系の
サービスを使うと良いでしょう。
2025年8月現在、その代表格は
下に挙げる3つ。いずれも使い
勝手に大きな差はありません。
無料で試して、自分に合うもの
を選ぶのもいいでしょう。本格
的に活用するには有料版の使用
をおすすめします。チャット系
のサービスであれば、月数千円

A
今のAIサービスでは、音声入力の精度がとても向
上しています。ちょっと間違ったとしても、AIが

意図を汲んで理解し応答してくれるので、文字入力が苦手
な方は活用すると良いでしょう。また、AIと会話できるボ
イスモードも。まるで人と話しているように自然な会話で、
手が離せないときなどに重宝します。また、口に出すこと
で自分の思考整理にもつながるので、壁打ち相手として活
用してみましょう。

昨

Iから質の高い回答や作業を引き出すには、的確な
指示が不可欠です。前提と目的を明確にし、参考例

があるならば明示し、細かいルールや評価基準も指定する
と、望ましい答えが得やすくなるでしょう。また、改善を
繰り返すことで質は高くなっていきます。忘れずにやって
おきたいのは「自己紹介」です。業態や職種、事業規模や
経営課題などをインプットしておくと、その情報を踏まえ
て返答してくれるようになります。

A

まずは押さえておきたい

AI活用 のポイント
前ページでお話しいただいた吉井さんに、

AI初心者の気になるギモンに答えてもらいました。
「AIが初めて！」という方は、まずはここから。

[ How to Use ]

であることがほとんどです。た
だし、マイクロソフト社のCo 
pilotやグーグル社のGeminiは
各社の有料パッケージのサービ
スに含まれている場合があるの
で、契約状況を確認してみまし
ょう。いずれにせよ、AIが担
ってくれる業務量とクオリティ
を考えると、けっして高い額で
はありません。いつでもどこで
も、無制限かつ瞬時に応えてく
れる“右腕”を雇えるのですか
ら。

Iをもっと深く学んで活
用したい！　という方は、

自治体が主催するセミナーや研
修事業を活用するのもおすすめ
です。たとえば新宿区の経営サ
ポート事業でも生成AIをテー
マにしたセミナーやアドバイス
を受けられます。また、東京都
の専門家派遣事業の「デジタル

A 技術活用分野」でAIに詳しい
専門家から直接学ぶことができ
ます。独学で知識を深めるのも
良いですが、中身のない情報商
材を高く販売しているケースも
ありますので注意が必要です。
AIを正しく学び、事業の成長
につなげていってほしいですね。

ンラインミーティングでの議事
録を自動作成し次のタスクを示
すなど、効率化に役立つでしょ
う。会社がクラウドサービス（G 
oogle DriveやOneDriveなど）
を活用していれば、AIと連携す
ることで業務改善はさらにスム
ーズに。まずは簡単な作業を任
せ成果とリスクを検証し、調整
しながら応用していきましょう。

どのAIツールを
活用すれば良い？

Answer

商いに必要な多くの
ことができます。

AIで具体的に
何ができる？

代表的なチャット系AIツール

脳労働のほとんどをAIが
行うことができます。ビ

ジネスシーンでは、単純作業の
自動化や資料作成、画像生成、
翻訳、顧客対応、ブランディン
グの指針、売上・在庫の予測、
メールの下書き、経費精算のチ
ェックなど、あらゆる作業に対
応していると言えるでしょう。
たとえば商店会の運営でも、オ

頭

文字入力が
苦手です

より良い答えを得る
ためのアクションは？ Answer

音声入力でかんたんに
やりとりできます。

音声入力は、スマート
フォンやパソコンに向
かって話した言葉が文
字化するもの。画面上
のマイクボタンを押せ
ば、音声入力モードに
変わる。またボイス
モードでは、複数の声
色を選ぶこともできる

Answer

AIに自己紹介
をしましょう。

新宿で美容室を
経営していて……

本格的にAIを
学びたい！

Answer

新宿区や東京都の
研修事業の活用を。

Q.1

Q.2

Q.3

Q.4

Q.5



0405

[ TRY!! ]経
営
計
画
を

練
る
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02030405

の
ビ
ジ
ネ
ス
ア
ク
シ
ョ
ン

でトライしたい

資金調達の

業務フローを

シフト管理を

棚卸し

効率化 相談をする

[ TRY!! ]売
上
を

分
析
す
る

BUSINESS FLOWBUSINESS FLOW

Action
Action

Action

で考えている内容があれば、それ
に対するコメントをAIからもらう。
もし曖昧な場合は、現状と目標、
強みや想定期間などの前提を伝え、
ともに経営計画をつくりあげてい
こう。AIは、市場規模に応じた試

後の事業の方向性
とアクションを示
す経営計画。現状今

合比較、リスクの提示と
ロードマップの作成まで
行ってくれる。

を伝えることで、ファイナンスのプラン
を出してくれる。融資関係では、必要な
調達額や根拠を提示。金融機関向けの資
金計画の雛形も作成してくれる。定期的
に報告することでより精度高く会社の資
金状況を把握でき、今後の打ち手が見え
てくる。補助金情報もまとめてくれる。

計は専門家に任せがちな方も多
いのでは。AIは、現状の収支や
粗利率、固定費などの資金状況会

上を顧客・商品・チャネル別に分解し、
そこから相関性や季節性を導いたり、と
きには異常を発見。分析をもとに予測や

こで数字が伸びてどこが落ちて
いるのか」を認識し、事業効率
を高めていく売上分析。AIは売

「ど 優先施策を提案してくれるので、経営資
源をどこにどれくらい投下するかがクリ
アになる。売上分析の精度を高めるため
に、可能であれば週次で定点観測し、実
績に応じて仮説と施策を更新したい。

における手順・工数・制約・目標を渡せ
ばOK。標準化・自動化のアイデアや導
入手順が示され、期待できる効果も可視
化される。ムダを減らし、品質やスピー
ド、コストの最適化につなげたい。

ばらく業務フローを変えずにい
る方は、見直しをAIに手伝っ
てもらおう。AIには現状の業務し

シフト管理が欠かせ
ない。AIは希望やス
キル、法定労働条件
などを自動で集約し、

食店などで
はスタッフ
の効率的な飲

欠員予測と最適シフトを即提案。連絡ツールなど
と連携することで、共有の手間も大きく軽減。急
な欠勤にも代替案を自動提示し、実績連動型の人
件費レポートも作成可能だ。

さ
ま
ざ
ま
な
か
た
ち
で
ビ
ジ
ネ
ス
に
貢
献
し
て
く
れ
る
A
I
。

こ
こ
で
は
、事
業
者
の
助
け
に
な
る
10
の
ア
ク
シ
ョ
ン
を
ご
紹
介
。

気
に
な
る
も
の
か
ら
ま
ず
は
ト
ラ
イ
し
て
み
ま
し
ょ
う
！

算や、収支や目標の設計、競

MMAANNAAGGEEMMEENNTT

[ TRY!! ]
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07080910

の
ビ
ジ
ネ
ス
ア
ク
シ
ョ
ン

でトライしたい

POP用の画像

商品のPR文章を

事業アイデアを

を生成

相談する

ブラッシュアップ

Action
Action

Action

IDEAIDEA

[ TRY!! ]

[ TRY!! ]

競合店を

店
舗
レ
イ
ア
ウ
ト
を

変
更
す
る

リサーチする

RESEARCHRESEARCH

LAYOUTLAYOUT

躍する。想定するターゲット
と商品の魅力、またどのよう
な場面で活用するかを明確に
し、複数案を提案してもらお
う。文体や訴求ポイントの異
なるPR文章を一人でつくる
のは難しいが、AIであればお
手の物。効果のあるものを検
証しやすくなる。その際、「あ
なたは広告のプロのコピーラ
イターです」とAIに役割を
与えると、さらに精度が高く
なる。

商品やサービスを効
果的に発信したい。
そんな時もAIが活新

のトーンや使用媒体と画像の比率などを
伝えよう。トーンは、「上品」「高級感」「温
かみ」など、大きな方向性だけで十分。
最初の案に指示を重ねて完成に近づけて
いきたい。商店会のイベントやHPなど
でも積極的に活用を。なお、特定の作家
のタッチに似ると著作権を問われるケー
スがあるため注意が必要だ。

Rには画像がつきもの。こちら
もテキストの生成と同様、AIに
ターゲットや描きたいもの、そP

にリサーチを依頼しよう。基礎情報
から口コミ、SNSの反応などを横断

になる競合店。自分の目で
見て回るのが一番だが、そ
んな時間がないときは、AI気

ブラッシュアップを図ろう。
想定するターゲットの深掘り
や市場の分析、サービスのス
トーリーやキャッチコピー、
今後のアクションプランから
現在の事業とのシナジーまで、
幅広く提案してくれる。事業
アイデアが可視化されること
で、実現に向けてのリアリテ
ィと本気度も変わってくる。

しい事業アイデアが
ひらめいた際は、AI
を壁打ち相手にして新

的に情報収集し、強みと
弱みを分析。価格やメニ
ューなど、差別化でき
るポイントを列挙して
くれる。

も、AIなら応えてくれる。自
分がイメージする店舗空間が
あれば、それを踏まえて現在
の店舗の理想案を作成。実際
の作業を外部に依頼する場合
でも、イメージ像があると話

や商品展示のレイア
ウトを変更したい」。
そんな空間系の依頼店「

がスムーズに進む。



目白銀座商店会

新宿商⼈物語

珍味・佃煮・おつまみ

美乃家（みのや）

創業71年。目白の街で長く愛される理由は
妥協を許さないものづくりと

吟味を重ねた末の目利きのちから。
そして、厳しくもやさしい初代の教えにあった――。

　

J
R
目
白
駅
か
ら
歩
い
て
5
分
。
目

白
通
り
沿
い
に
建
つ
昭
和
29
年
創
業
の

「
美
乃
家
」
は
、
日
本
各
地
の
珍
味
や

佃
煮
、
お
つ
ま
み
を
揃
え
る
惣
菜
店
だ
。

自
家
製
メ
ニ
ュ
ー
も
多
く
、
な
か
で
も

評
判
な
の
が
「
こ
は
だ
」。
絶
妙
な
酢

加
減
で
、
寿
司
屋
も
買
い
に
来
る
ほ
ど

だ
。
初
代
が
作
り
上
げ
た
こ
の
味
を
守

る
の
は
、
二
代
目
の
三
上
勝
志
さ
ん
鏡

子
さ
ん
夫
妻
、
そ
し
て
三
代
目
の
勇
人

さ
ん
だ
。

「
も
と
も
と
親
父
は
海
軍
の
兵
隊
で
、

戦
争
か
ら
帰
っ
て
く
る
と
行
商
を
始
め

た
ん
で
す
」

　

と
勝
志
さ
ん
。
最
初
は
河か

岸し

か
ら
仕

入
れ
た
乾
き
物
や
佃
煮
を
扱
う
だ
け
だ

っ
た
が
、
お
客
さ
ん
か
ら
の
要
望
を
聞

く
う
ち
に
、
自
分
の
色
を
出
し
た
も
の

を
作
り
た
い
と
思
い
、
自
ら
腕
を
振
る

う
よ
う
に
。
そ
う
し
た
中
で
生
ま
れ
た

の
が
「
こ
は
だ
」
だ
。
商
売
が
軌
道
に

乗
る
と
、
自
分
の
店
を
持
ち
た
い
と
生

ま
れ
育
っ
た
目
白
の
街
に
夫
婦
二
人
で

開
い
た
の
が
美
乃
家
だ
。

「
軍
隊
上
が
り
の
父
は
と
に
か
く
厳
し

く
て
、
息
子
の
私
も
あ
ま
り
近
づ
け
な

か
っ
た
（
笑
）。
26
歳
の
時
に
跡
を
継
ぎ

ま
し
た
が
、
一
緒
に
商
売
を
し
て
み
て

初
め
て
親
父
の
す
ご
さ
を
知
り
ま
し
た
。

例
え
ば
、
ハ
イ
ヤ
ー
で
わ
ざ
わ
ざ
店
に

買
い
に
来
る
お
客
さ
ん
の
名
を
聞
く
と
、

経
済
界
の
大
物
。『
嘘
を
つ
か
な
い
品
物

を
用
意
し
な
さ
い
』
と
よ
く
言
わ
れ
ま

し
た
が
、
親
父
の
作
る
も
の
や
選
ぶ
も

の
は
絶
大
な
信
頼
が
寄
せ
ら
れ
て
い
た

ん
で
し
ょ
う
。
跡
を
継
い
だ
か
ら
に
は

し
っ
か
り
し
な
き
ゃ
と
思
い
ま
し
た
」

　

両
親
が
築
き
上
げ
た
店
を
守
り
た
い
。

そ
う
願
っ
た
の
は
鏡
子
さ
ん
も
同
じ
だ
。

義
父
は
家
事
ひ
と
つ
に
も
一
言
申
す
人

『
こ
れ
で
勉
強
に
な
り
ま
し
た

ね
』
っ
て
。
お
か
げ
で
身
に
つ

い
た
こ
と
は
多
々
あ
り
ま
す
」

　

鏡
子
さ
ん
は
、
か
つ
て
義
父

母
か
ら
「
自
分
た
ち
の
代
で
店

を
終
わ
ら
せ
た
く
な
く
て
、
勝

志
に
跡
を
継
い
で
も
ら
っ
た
」

と
打
ち
明
け
ら
れ
た
こ
と
が
あ

る
。
二
人
の
想
い
を
知
る
か
ら

こ
そ
、
自
分
た
ち
も
ま
た
店
を

守
り
、
次
の
代
へ
と
つ
な
げ
た

い
―
―
。

携
し
な
が
ら
、
日
本
な
ら
で
は
の
伝
統

の
味
を
守
る
こ
と
で
も
あ
る
。
な
ら
ば
、

自
分
に
与
え
ら
れ
た
役
目
を
果
た
そ
う

と
思
っ
た
ん
で
す
」

　

そ
の
言
葉
ど
お
り
、
日
本
各
地
の
銘

品
を
吟
味
し
、「
こ
れ
ぞ
！
」
と
い
う
も

の
を
店
頭
に
置
く
。
そ
れ
が
勇
人
さ
ん

に
と
っ
て
の
産
地
応
援
だ
。
も
ち
ろ
ん
、

「
こ
は
だ
」
や
自
家
製
メ
ニ
ュ
ー
の
仕

込
み
に
も
手
を
抜
か
な
い
。
祖
父
と
両

親
か
ら
受
け
継
が
れ
て
き
た
「
嘘
を
つ

か
な
い
品
物
」
は
、
い
ま
も
確
か
に
、

こ
こ
に
あ
る
。

祖
父
の
長
年
の
想
い
を
叶
え

新
た
な
夢
へと
つ
な
ぐ
店

“想い”をつなぐ

江戸っ子の祖父が、行商の傍ら試行錯誤しながら完成
させたこはだの酢じめ。実は、書き記したレシピはな
く、勝志さんも勇人さんも見て食べて、五感をフル活
用して作り方を自分のものにしたという。「主人も丁
寧な仕事をしていましたが、それに輪をかけて丁寧な
のが息子です」と鏡子さん。「私よりもセンスがある」
と勝志さんも三代目の味に太鼓判を押す。

三代続く名品「こはだ」

上）二代目の三上勝志さん、鏡子さん夫妻。いつも笑顔で明る
い鏡子さんの接客は美乃家のもう一つの魅力だ。下）「美乃家
の若旦那」として、勇人さんは商店会だけでなく消防団にも参
加。地域とのつながりを大切にしている

祖
父
の
教
え
を
胸
に

日
本
の
美
味
を

次
代
に
伝
え
て
い
く

珍味・佃煮・おつまみ
美乃家

新宿区下落合3-17-29
☎03-3951-3639

営業／ 9:30～ 19:30
休み／第3日曜

鏡子さん

勇人さん

母

子

三上 勝志さん

父

で
は
あ
っ
た
が
、
厳
し
さ

の
中
に
も
や
さ
し
さ
が
あ

っ
た
と
い
う
。

「
誰
に
対
し
て
も
、
孫
に

さ
え
も
敬
語
を
使
う
ん
で

す
。
間
違
っ
た
こ
と
を
す

る
と
叱
る
け
れ
ど
、
何
が

ダ
メ
な
の
か
を
理
路
整
然

と
諭
し
て
く
れ
る
。
そ
の

後
は
ニ
コ
ッ
と
笑
っ
て
、

　

そ
ん
な
母
の
願
い
に
応
え
た
の
が
勇

人
さ
ん
だ
。
小
学
生
の
頃
か
ら
配
達
に

行
く
な
ど
、
店
の
手
伝
い
が
生
活
の
一

部
だ
っ
た
た
め
、
跡
を
継
ぐ
こ
と
は
自

然
な
流
れ
だ
っ
た
と
話
す
。
な
に
よ
り

美
乃
家
に
こ
そ
、
勇
人
さ
ん
の
や
り
た

い
こ
と
が
あ
っ
た
。

「
四
季
折
々
の
海
の
幸
、
山
の
幸
に
恵

ま
れ
た
日
本
の
環
境
を
守
る
た
め
に
、

自
分
も
何
か
し
た
い
と
思
い
、
大
学
卒

業
後
、
一
次
産
業
の
業
界
を
見
て
回
っ

た
こ
と
が
あ
る
ん
で
す
。
美
乃
家
で
商

売
す
る
こ
と
は
、
そ
う
し
た
業
界
と
連

店頭には多い時で300種類もの商品が並ぶ。家族
旅行で出合った石垣島の黒糖は、あまりのおいし
さに取引を直談判。「少量でも丁寧なものづくり
をするメーカーを見つけていきたい」と勇人さん

0809
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商店街 News
知っておきたい今秋のトピックス

新宿ビジネスステーション「経営サポート事業」のご紹介

新宿区で事業を営む中小企業や個人事業主の方を対象に、
経営課題に寄り添い、解決へとつなげる様々なサービスを提供しています。

「新宿商談マッチング2025」エントリー募集中！！
新宿区と区内にある金融機関が連携して開催するバイヤー4社との
商談マッチング事業です。あなたの商品を売り込んで、
ビジネスチャンスを広げてみませんか。

内容

令和7年10月31日（金）まで申込期間

新宿区内に営業の本拠を有する
中小企業・個人事業主

対象者 無料参加費

信金中央金庫後援

食品、雑貨　※申込みは1社につき1商品まで対象商品

興産信用金庫、西京信用金庫、さわやか信用金庫、城北信用金庫、昭和信用金庫、巣鴨信用金庫、
東京信用金庫、東京三協信用金庫、東京シティ信用金庫、第一勧業信用組合、日本政策金融公庫新宿支店

協力金融機関

㈱ARAN.（食品卸）、㈱AKOMEYA TOKYO（食品・雑貨小売）、
㈱千趣会（食品・雑貨小売）、㈱エイケイ舎（雑貨卸）

参加バイヤー

詳しくは
こちらから

経営相談の詳細・
予約について

お問い合わせ

産業振興課 BIZ新宿（西新宿6-8-2）4階

で検索☎ 03-3344-0702 新宿ビジネスステーション

【協力金融機関と取引がある方】 金融機関を通じてお申込みください。
【協力金融機関と取引がない方】 新宿区に直接お申込みください。

申込方法 1

2
※詳しくは右のQRコードからご確認ください。
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